
【 ８ 月 】 営 業 効 率 を 倍 増 さ せ る 成 功 術

―  リアル×オンラインの次世代スタイル ―

ハイブリッド営業研修

【 ９ 月 】 リーダーに求められる戦略的な意思決定

―  窮地に立たされた経営者から学ぶ ―

決 断 力 強 化 研 修

ワイエムプレミアムビジネスクラブの会員様は
１名無料でご参加いただけます

ワイエムコンサルティング株式会社
〒７５０－００１６ 山口県下関市細江町２丁目２番１号 原弘産ビル５階

Tel ０８３－２５０－６４１１ Fax ０８３－２２８－６４１２

Ｚｏｏｍを利用した“双方向参加型”のオンラインセミナー

開 催 日 時

募 集 定 員

2020年8月27日（木） 13：30 ～ 16：30
※ 13：00よりZoomの接続を開始します

先着 30 名

2020年8月5日（水）～2020年8月20日（木）募 集 期 間

■主な対象者

営業担当者の方
オンライン営業推進者の方 など

■ 研修のねらい

ハイブリッド営業（リアルとオンラインの
効果的融合）導入の考え方・方法を学ぶ

開 催 日 時

募 集 定 員

2020年9月17日（木） 13：30 ～ 16：30
※ 13：00よりZoomの接続を開始します

先着 30 名

2020年8月5日（水）～2020年9月10日（木）募 集 期 間

■主な対象者

役員・部長クラスの方
後継予定者の方 など

■ 研修のねらい

自己の価値観と会社の経営理念を再確認し
決断するための軸を明確にする

参加費用

ワイエムプレミアムビジネスクラブの会員様 ・・・・・ 1名無料
2名以上1名につき 15,000円（税別）

一般の方 ・・・・・・・・・・・・・ 1名につき 20,000円（税別）

👉裏面をご確認いただき、弊社ホームページ（ https://ymcs.co.jp）よりお申込みください。

https://ymcs.co.jp/


ハイブリッド営業研修

１．オリエンテーション

２．営業のＰＤＣＡサイクルと現状の課題

３．営業の理想像

４．オンライン商談
（ミニロールプレイング）

５．ハイブリッド営業に関する不安や懸念

６．理想像に向けた取組み
（アクションプラン）

７．ハイブリッド営業の実践にあたって

決 断 力 強 化 研 修

１．オリエンテーション

２．ケース討議

３．実習～意思決定ライフライン

４．講義～決断力向上のカギ

５．自己適応

６．まとめ

◆ オンラインセミナーの進め方 ◆
お申込みをいただいた方には、事前に次の資料をお送りいたします。

①受講票

▶ ZoomのミーティングID・パスワード等が記載してあります。

② Zoomの使い方

▶操作方法等が記載してあります。

なお、スピーカー、マイク、カメラ等は各自でご準備ください。

③事前学習用資料

▶動画配信をいたしますので、最低１回はご視聴いただき、研修を受講してください。

④研修用資料

▶当日は各自お手元にご準備ください。

事前学習 研 修

動画視聴
基本的な知識を
インプット

双方向参加型
ディスカッション
グループワーク


